AGENDA
FIWE EXPERTS

PARTNER KONFERENCJI FIWE EXPERTS

9 BODY

SOBOTA, 9 WRZESNIA 2017

11:00 - 11:45

Tomasz Napioérkowski

OnLine Lead Generation - Budowanie bazy
potencjalnych klientéw za pomoca narzedzi online
(GoogleAdWords, Facebook ADS, Instragram)

13:20 - 14:25
Krzysztof Kowal

LLZEFiPress
Pawet Rochala

Finansowanie klubéw fitness

15:15 - 16:00

Q BODY Szymon Bartoszek
EMS- nowe oblicze fithessu. Elektrostymulacja
i jej miejsce na polskim rynku fitness

17:05 - 18:05
Kamila Milik
Urszula Uchmarnska

Karolina Stanczak

Podatki i fitness- praktyczna analiza
rozwigzan dla biznesu

KPMG

®

11:55 - 13:10

Sebastian Goszcz

Sprzedaz to gra kontaktowa. Decydujgce
kroki i etapy w rozmowie sprzedazowej, przy
sprzedazy karnetéw i umow w klubie fithess

14:35 - 15:05 o
Wojciech Gérek SG[VEO
Czy mozna masazem znaczgco wspierac
rozwdj w branzy fitness?

16:10 - 16:55
Wojciech Herra
Temat wkrétce

r

N\

NIEDZIELA, 10 WRZESNIA 2017

P 10:00 - 10:45
A

332y Allfor body  Radostaw Kruczek

Biznes plan studia treningowego i koszty

otwarcia. lle musisz zainwestowad, a ile zarobi¢?

11:50 - 12:50

Sebastian Goszcz

Klient na zawsze? Standardy i procedury
budujace lojalnos¢ klienta nowoczesnego
klubu fitness

13:55 - 14:40

llona Krawczynska

Milena Krawczyrniska

Whplyw social media na klienta klubu fitness

FIFNESS 15:45 - 16:30
PR Magdalena Rodak-Debowska
Skuteczna komunikacja marki klubu fitness

10:55 - 11:40

tukasz Balicki

Efektywne zarzgdzanie bazg klientow
klubu fitness

13:00 - 13:45

Katarzyna Wysocka

Dobra rekrutacja sposobem
zwiekszenia obrotéw w klubie

14:50 - 15:35

Szymon Bartoszek Q BODY
EMS- nowe oblicze fitnessu. Elektrostymulacja
i jej miejsce na polskim rynku fitness

16:40 - 17:40

Krzysztof Pakulec

Matgorzata Burdzietowska

30% wzrost przychodéw dzigki skutecznym
procedurom sprzedazowym




